
CONŢINUT

PLAN INVESTIŢII

Programul de dezvoltare a activităţilor de comercializare a produselor şi serviciilor de piaţă
SECŢIUNI:

1. DATE GENERALE – CERERE TIP (SE VA PRINTA SECŢIUNEA DUPĂ COMPLETARE)

2. VIZIUNE, STRATEGIE

3. ISTORIC, MANAGEMENT, RESURSE UMANE, ACTIVITATE  CURENTĂ

4. PREZENTAREA PROIECTULUI

5. ANALIZA PIEŢEI 

6. ANALIZA OPERAŢIONALĂ - după implementarea proiectului 

7. JUSTIFICAREA NECESITĂŢII FINANŢĂRII NERAMBURSABILE ŞI A OPORTUNITĂŢII ACHIZIŢIEI

8.  SUSTENABILITATEA PROIECTULUI  

1. DATE GENERALE 
	1. DATE GENERALE 

( Se completează obligatoriu toate rubricile din formularul-tip în limba română, prin tehnoredactare)



	Titlul planului de investiţii:
	

	Denumire solicitant:
	

	Cod Unic de Înregistrare:
	

	Nr. de înregistrare la ORC:
	

	Adresă solicitant :
	

	Judeţul:
	

	Cod poştal:
	

	Nr. Telefon: 
	

	Nr. Fax:
	

	Email:
	

	COD  CAEN aferent activităţii principale​​​​​​​​​​​​​​​:
	

	COD  CAEN aferent planului  de investiţii:
	

	Locaţia implementării planului (adresă):
	

	Persoană de contact (denumire,  telefon, email):
	

	IMM este plătitoare de TVA :
	 Da 

 Nu

	Forma juridică: 
	SRL, SRL-D,  SA, etc.

	Capitalul social:
 


	............ lei, deţinut de


- persoane fizice        ………. %

- persoane juridice:    ............. %


	Numărul mediu scriptic anual de personal (în anul fiscal anterior - 2016):
	

	Cifra de afaceri (conform ultimului bilanţ contabil anual aprobat- pentru 2016):lei
	

	Valoarea totală a planului de investiţii (cheltuieli eligibile+neeligibile)- lei:
	

	Valoarea eligibilă a planului de investiţii:lei
	

	Valoarea AFN – lei:
	
	Procent din valoarea eligibilă a planului  de investiţii
	

	Valoarea contribuţiei proprie (doar pentru cheltuieli eligibile):lei
	
	Procent din valoarea eligibilă a planului  de investiţii
	


	Categoria IMM

	 

	Microîntreprindere

	Întreprindere mică

	Întreprindere mijlocie


Se va încărca în aplicaţie Anexa 13 Cererea tip de acord de principiu completată  şi semnată! 
Se descarcă din aplicaţie Anexa 4, 5 si 6 dupa caz şi se urcă scanate şi semnate!
Se va încărca în aplicaţie copia certificată a buletinului de identitate/cărţii de identitate a reprezentantului legal al societăţii solicitante / împuternicitului!
Se va încărca în aplicaţie copia certificată a certificatului de înmatriculare!
Se va încărca în aplicaţie Declaraţia pe propria răspundere privind îndeplinirea obligaţiilor exigibile de plată a impozitelor, taxelor şi datoriilor către bugetul general consolidat, atât pentru sediul social,cât şi pentru toate punctele de lucru care au cod unic de înregistrare fiscală,conform prevederilor Legii nr.273/2006 privind finanţele publice locale, cu modificările şi completările ulterioare!

Se va încărca în aplicaţie Declaraţia pe propria răspundere privind îndeplinirea obligaţiilor exigibile de plată a impozitelor, taxelor şi datoriilor către bugetele locale, atât pentru sediul social,cât şi pentru toate punctele de lucru (indiferent dacă au sau nu cod unic de înregistrare fiscală)!
Se va încărca în aplicaţie Împuternicirea semnată şi ştampilată de reprezentantul legal al societăţii solicitante, în cazul în care o altă persoană decât aceasta semnează cererea tip de acord de principiu pentru finanţare!

2.VIZIUNE, STRATEGIE 

A. 

 Care este esenţa afacerii dvs. ? Ce anume generează bani şi profit ? 

Detaliaţi activitatea principală pe care accesaţi programul. Factorii pe care îi consideraţi relevanţi pentru afacerea dvs. (ex: localizare, auto-evaluarea tehnologiei pe care o veţi utiliza, experienţa anterioară a întreprinzătorului etc.).

Se va preciza modul în care întreprinderea îsi utilizeaza resursele de munca, materiale si banesti pentru realizarea obiectivelor propuse.

· Viziunea intreprinderii, reprezentarea a ceea ce se doreşte a fi organizaţia în viitor

· Analiza situatiei curente si identificarea misiunii întreprinderii, o istorie a obiectivelor, politicilor si realizarilor sale
· Examinarea perspectivelor pentru viitor in contextul obiectivelor pe termen lung


B1.

        Menţionaţi clienţii actuali şi potenţiali  şi localizarea acestora.

Indicaţi grupurile / entităţile care beneficiaza/vor beneficia de rezultatele proiectului, direct sau indirect.


B2.

           Specificaţi obiectivele planului de investiţii. Un obiectiv trebuie sa fie precis formulat, cuantificabil si masurabil.
Menţionaţi obiectivele specifice, şi opţional, obiectivul  general urmărite prin realizarea proiectului/ investiţiei.

Obiectivele specifice reflectă rezultatele imediate ce vor fi obţinute după implementarea proiectului. SMART(S – specific;M – masurabil;A – (de) atins/abordabil;R – relevant;T – incadrat in timp. )

Realizarea obiectivelor trebuie să poată fi verificată după finalizarea proiectului. Astfel, acestea trebuie să fie 

-
precise, clare  (să identifice exact ceea ce se doreşte a se realiza)

-
cuantificabile (să poată fi măsurate)

-
realizabile (se recomandă evitarea stabilirii unor obiective prea ambiţioase, cu şanse reduse de a fi atinse)

-
realiste (în condiţiile resurselor disponibile: umane, financiare, materiale, de timp)

-
stabilite în timp (când vor fi atinse obiectivele? Ex: la x luni de la finalizarea investiţiei)

Nu confundaţi obiectivele proiectului cu activităţile proiectului! „Achiziţia echipamentului A” nu poate fi obiectivul proiectului (ci o activitate/acţiune). În schimb, creşterea producţiei/ profitului/ cifrei de afaceri/ productivităţii cu X%, în termen de N luni de la finalizarea proiectului, poate reprezenta un obiectiv specific al proiectului.Obiectivul general poate fi formulat în legătură cu impactul estimat al proiectului (respectiv rezultatele pe termen lung). Având în vedere caracterul mai general al acestui obiectiv, el nu este neapărat o consecinţă directă a acestui proiect, putând fi un rezultat al mai multor proiecte, iniţiative, acţiuni ale solicitantului. De regulă, obiectivul general este mai greu de măsurat.

	Obiective (Indicatori ţintă)
	UM
	2017
	2018
	2019
	2020

	Cifra de afaceri
	LEI
	
	
	
	

	Profit 
	 LEI
	
	
	
	

	Număr de salariaţi
	Număr persoane
	
	
	
	


B3 

7. Activitatea Codului CAEN pe care se solicită AFN:

Servicii

Comerţ

C. 

     În această secţiune faceţi analiza SWOT a acesteia.



3.ISTORIC, MANAGEMENT, RESURSE UMANE, ACTIVITATE  CURENTĂ

3.1.Istoric 

Cum a apărut ideea Dvs. de afacere? Cum s-a dezvoltat societatea dumneavoastră de la infiinţare si pană in prezent?
Scurta descriere a ideii de afacere. De la ce a pornit ideea de afacere, daca exista un studiu relevant pe baza caruia s-a initiat acest tip de afacere, scurta descriere a activităţilor desfăşurate de societate de la infiinţare şi până în prezent, etc


Cifra de Afaceri în exerciţiul finaciar anterior:
	Cifra de afaceri este realizată preponderent  din veniturile realizate în anul 2016,  din domeniul(servicii/comerţ) pentru care se accesează Programul (peste 50%)
	

	Cifra de afaceri nu este realizată preponderent  din veniturile realizate în anul 2016, din domeniul(servicii/comerţ)  pentru care se accesează Programul (sub 50%)
	


Se va puncta astfel:  5 pct. cifra de afaceri este realizată preponderent  din veniturile realizate în anul 2015,  din domeniul (servicii/comerţ) pentru care se accesează Programul (peste 50%) si 0 pct. cifra de afaceri este realizată preponderent  din veniturile realizate în anul 2015,  din domeniul (servicii/comerţ) pentru care se accesează Programul (sub 50%).

Profitul net obţinut în exerciţiul financiar anterior

Profitul din exploatare obţinut în exerciţiul financiar anterior

	


Observatie! Pierderea va fi trecută ca şi valoare negativă ex: - XXXXX

Se va puncta astfel: 10 pct. dacă suma introdusă este > 0, în cazul profitului din exploatare.
Se vor încărca în aplicaţie bilanţul la 2016, datele informative, contul de profit şi pierdere şi balanţa la 31.12.2016!

Care au fost principalele etape de dezvoltare ale afacerii dumneavoastră până în prezent?/ Acţiuni întreprinse până la solicitarea AFN (dacă este cazul). 

Dezvoltarea si evolutia produselor/serviciilor precum si evolutia vanzarilor, profiturilor. Descrieti evolutia resurselor umane, a investitiilor realizate, etc. 

Ce activităţi generează astăzi profitul firmei şi sursele de dezvoltare? 
Afacerea/activitatea curenta . Descrieţi tipul de produse/servicii, caracteristicile acestora, principalele avantaje competitive ale produselor, principalele dezavantaje în raport cu concurenţa. Precizati sursele de dezvoltare ale afacerii (ex. proprii, credit bancar, finantari nerambursabile, etc.)


3.2.Management, Resurse umane

Management: 

	Nume,  prenume şi vârsta
	Funcţia în societate şi principalele responsabilităţi pe scurt
	Experienţa în domeniu
	Studii/Specializări cu impact asupra afacerii propuse

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Ataşaţi un Curriculum Vitae pentru fiecare persoană din conducerea executivă şi orice altă persoană relevantă. 

De asemenea ataşaţi documente justificative care să ateste pregătirea în domeniu şi experienţa.

Se vor ataşa documente justificative care să ateste pregătirea în domeniu şi experienţa.

Reprentant legal 

F





M
Varsta reprezentat legal 

Evidenţiaţi felul în care cunoştinţele/specializările/experienţa fiecăruia dintre manageri influenţează în mod pozitiv evoluţia firmei. 

Descrieţi şi explicaţi în detaliu atribuţiile, responsabilităţile, calificările si expertiza managerilor, relevante pentru derularea in conditii optime a activitatii firmei.


Resurse umane:
Număr de locuri de muncă pe perioada 

nedeterminata la momentul înscrierii
Incarca registru REVISAL in format pdf.!

Număr mediu anual de locuri de muncă la 31.12.2016
Notă: Se va puncta automat conform grilei de mai jos:

	Întreprinderea are un număr mediu de cel puţin 3 angajaţi la 31.12.2016
	15

	Întreprinderea are un număr mediu de cel puţin 2 angajaţi la 31.12.2016
	10

	Întreprinderea are un număr mediu de 1 angajat la 31.12.2016
	5

	Întreprinderea nu are angajaţi la 31.12.2016
	0


Număr de locuri de muncă NOU create în urma implementării proiectului
	
	2017*

	Total
	


* Se va face dovada angajării persoanelor cu contract de muncă pe perioadă nedeterminată, cu normă întreagă, la momentul depunerii documentaţiei de decont.

Atenţie! Completarea tabelului de mai sus se face doar cu numărul de locuri de muncă nou create!

Atenţie!! Punctajul este calculat în funcţie de locurile de muncă nou create în anul 2017!
Se va calcula automat de către aplicaţie conform grilei pentru contractele de muncă noi încheiate în anul 2017 în perioada dintre semnarea contractului de finanţare şi depunerea decontului!
X ≥ 2 = 15 puncte       

X = 1 = 10 puncte

Minim un loc de muncă din cele de mai sus creat pentru 1 absolvent începând cu anul 2012/șomer/persoană defavorizată.
DA (1 loc) 
| DA (2 locuri)      | NU 

Notă: Se acordă 5 puncte suplimentar pentru DA pentru minim 1 loc de muncă din cele de mai sus creat pentru 1 absolvent începând cu anul 2012/persoana defavorizata/șomer sau 10 puncte suplimentar pe DA pentru minim 2 locuri de muncă din cele de mai sus creat pentru 2 absolvenţi începând cu anul 2012/persoană defavorizată. La tipul locurilor de muncă se permit modificări în perioada  de implementare sau raportare între șomer, absolvent după anul 2012 sau persoană defavorizată definită conform legislației. 
3.3.Activitatea curentă

3.3.1.Produsele/serviciile actuale  

Descrieţi tipul de produse/servicii, caracteristicile acestora, procentul din cifra de afaceri, nivelurile de preţuri, principalele avantaje competitive ale produselor, principalele dezavantaje în raport cu concurenţa.
Enumerati produsele-serviciile oferite.

	Produs/Serviciu
	Cantitatea vândută la ultima raportare financiară
	UM
	Valoare - lei
	Pondere în vânzările totale

	Produsul 1/Serviciul 1
	
	
	
	

	Produsul 2/Serviciul 2
	
	
	
	

	Produsul 3/Serviciul 3
	
	
	
	


3.3.2.Principalii furnizori actuali de materii prime, materiale şi servicii 

	Furnizori
	Forma juridică şi localitate
	Valoarea anuală a achiziţiilor (LEI)
	Frecvenţa aprovizionării 

	Materie prima/serviciu Materiale /mărfuri/servicii
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Materie prima/serviciu Materiale /mărfuri/servicii
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Materie prima/serviciu Materiale /mărfuri/servicii
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


3.3.3.Descrierea procesului tehnologic actual

Prezentaţi fluxul tehnologic actual şi principalele utilaje şi echipamente utilizate în procesul tehnologic (se vor prezenta principalele activităţi necesare de la aprovizionarea cu materie prima până la vânzarea produselor şi echipamentele /utilajele aferente, inclusiv gradul de automatizare al acestora, capacitatea de producţie şi gradul de încărcare existent). 

Evidenţiaţi principalele probleme existente în fluxul tehnologic.
Descrierea activităţii de comerţ/servicii, prezentarea principalelor activităţi de la aprovizionare până la vânzarea produselor/serviciilor. Descrieţi echipamentele necesare realizării activităţilor. 


4. PREZENTAREA PROIECTULUI

4.1.Descrierea proiectului de investiţii 

Precizaţi în ce constă proiectul şi care sunt principalele activităţi necesare pentru realizarea acestuia.
 Detaliaţi investiţiile ce urmează a fi realizate în cadrul proiectului şi activităţile firmei pentru care sunt necesare fiecare dintre acestea. 

Detaliaţi activităţile şi subactivităţile prin care se va realiza proiectul de investiţii, menţionând etapele de derulare ale acestuia.

4.2 Adresa la care va fi implementat proiectul: 

Menţionaţi adresa la care va fi implementat proiectul de investiţii, detaliind caracteristicile spaţiului din perspectiva investiţiilor ce vor fi realizate prin proiect (inclusiv utilităţi şi facilităţi disponibile).


RURAL 

URBAN 

4.3.Modificările necesare a fi operate în structura şi numărul personalului angajat

(Prezentaţi numărul de posturi create, tipul postului, calificarea necesară, salariul lunar propus. 

Noua organigramă poate fi ataşată, dacă e cazul). 

Pentru posturile nou create, in urma implementării proiectului de investiţii, evidenţiaţi modul în care cunoştinţele/specializările/experienţa fiecăruia dintre angajaţi va aduce plus valoare firmei. Descrieţi  atribuţiile, responsabilităţile, strategia de dezvoltare a resurselor umane. 


Notă: Se va incarca organigrama în aplicaţie.
4.4. Dimensionare valoare de investiţie

	Element de investiţie
	Număr

Bucăţi
	Valoare eligibilă 
	Document de fundamentare valoare
	Durata de amortizare (ani)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


Notă: Se vor încărca oferte ale elementelor de investiţii care se doresc a fi achiziţionate în cadrul proiectului.

4.5 Activitatea autorizată pe codul CAEN pe care se accesează este desfăşurată din data de (zi/luna/an):

Se va puncta conform grilei de mai jos:
	Desfăşoară efectiv activitate autorizată pe codul CAEN  pe care accesează
	10

	Vechime activitate autorizată egală sau mai mare de 12 de luni
	10

	Vechime activitate autorizată 6-12 luni
	5

	Vechime activitate autorizată 3-6 luni
	0


Obs.:Vechimea activitatii autorizate se verifica in certificatul constatator la punctul sedii autorizate/activitati autorizate.
4.6.Plan de finanţare a proiectului 

 Structura de finanţare a proiectului de investiţii:

	Sursa de finanţare
	Fără TVA

	
	RON
	%

	AFN
	
	

	Aport propriu
	
	

	TOTAL valoare de investiţie
	
	100%


Se va puncta conform grilei de mai jos:
	Valoarea aportului propriu
	20

	Valoarea procentului aferent aportului propriu este ≥ 25% din valoarea eligibilă a proiectului
	20

	Valoarea procentului aferent aportului propriu este ≥ 20% din valoarea eligibilă a proiectului
	15

	Valoarea procentului aferent aportului propriu este ≥ 15% din valoarea eligibilă a proiectului
	10


4.7. Tipul de bunuri/servicii pentru care se solicită finanţarea în cadrul Programului:

	Denumirea bunului/serviciului

	Codul de clasificare

(dacă este cazul)

	Valoarea estimată a cheltuielilor eligibile

	Valoarea finanţării nerambursabile


	achiziţionarea de echipamente IT tehnică de calcul (tip PC, format din: unitate centrală, server, monitor, imprimantă/copiator/multifuncţională, inclusiv sisteme portabile, licenţe necesare desfăşurării activităţii) conform Hotărârii Guvernului nr. 2139/2004 pentru aprobarea Catalogului privind clasificarea şi duratele normale de funcţionare a mijloacelor fixe, cu modificările şi completările ulterioare sau obiecte de inventar asimilate acestora. 
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-.......................................................................
	
	.........................


	.........................



	b) achiziţionarea de cititoare pentru cod de bare; 

1-.....................................................................

2-......................................................................

3-....................................................................... 
	
	
	

	c) achiziţionarea de cântare electronice cu/fără printer pentru etichetare; 

1-.....................................................................

2-......................................................................

3-..................................................................
	
	
	

	d)   achiziţionarea de aparate de marcat electronice fiscale; 

1-.....................................................................

2-......................................................................

3-....................................................................... 

	
	
	

	achiziţionarea de echipamente tehnologice, maşini, utilaje şi instalaţii de lucru-inclusiv software-ul aferent, aparate şi instalaţii de măsurare, control şi reglare necesare desfăşurării activităţilor pentru care a solicitat finanţare, conform Hotărârii Guvernului nr. 2139/2004 pentru aprobarea Catalogului privind clasificarea şi duratele normale de funcţionare a mijloacelor fixe, cu modificările şi completările ulterioare sau obiecte de inventar asimilate acestora, cu excepţia jocurilor de noroc mecanice, electrice, electronice, meselor de biliard şi automatelor muzicale;

1-.....................................................................

2-…………………………………………….

3-…………………………………………….
	
	
	

	f) achiziţionarea de electro şi motostivuitoare conform grupa 2.3.6.8.1 din HG 2139/ 2004 ;

1-.....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	g) investiţiile în active necorporale referitoare la brevete de inventie, mărci de produse si servicii (etichetare ecologica, licente), software pentru comerţul on line software necesar desfăşurării activităţilor de comercializare a produselor şi serviciilor de piaţă;
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	h) achiziţionarea de bunuri prevăzute la subgrupele 3.1 mobilier, 3.2 Aparatură birotică şi 3.3 sisteme de protecţie a valorilor umane şi materiale (ex. sisteme de supraveghere video, sisteme de alarmă). conform Hotărârii Guvernului nr. 2139/2004 pentru aprobarea Catalogului privind clasificarea şi duratele normale de funcţionare a mijloacelor fixe, cu modificările şi completările ulterioare sau obiecte de inventar asimilate acestora;
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-.......................................................................
	
	
	

	i) achiziţionarea de autoutilitare din categoria N1, N2, N3, cu excepţia vehiculelor de teren simbol G conform Ordinului MLPTL 211/2003 cu modificările şi completările ulterioare, respectiv cu excepţia  vehiculelor de transport rutier de mărfuri în contul terţilor sau contra cost, solicitate de întreprinderile care efectuează transport rutier de mărfuri în contul terţilor sau contra cost;
1-....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	j) certificarea unui sistem de management al calitatii mediului/sănătăţii şi securităţii ocupaţionale/siguranţei alimentelor, în conformitate cu unul din standardele: SR-EN-ISO 9001:2008(sistem de management al calităţii);SR-EN-ISO 14001:2005 (sistem de management de  mediu); SR-EN-ISO 22000:2005 (sistem de management al siguranţei alimentelor) ; OHSAS 18001: 2007(sistem de management al sănătăţii şi securităţii ocupationale), simplu sau integrat
1-....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	k) realizarea unei pagini web pentru prezentarea activităţii solicitantului şi a produselor sau serviciilor promovate
, (inclusiv cheltuieli înregistrare domeniu, fără hosting), pentru operatorii care nu au altă pagină web;
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	l) achiziţionarea de instalaţii/echipamente specifice în scopul obţinerii unei economii de energie, precum şi sisteme care utilizează surse  regenerabile/alternative de energie
 pentru eficientizarea activităţilor pentru care a solicitat finanţare;

1-.....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	m) achizitia de instalatii de incalzire sau climatizare aferente spatiului de comert sau servicii
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	n) participarea la cursuri de instruire pentru formare / calificare profesională / specializare / perfecţionare profesională în domeniul activităţilor de comercializare a produselor şi serviciilor de piaţă pentru care a solicitat finanţare, participarea la cursuri privind noţiuni fundamentale de igienă necesare în activităţile de comercializare a produselor şi serviciilor de piaţă;

1-.....................................................................

2-......................................................................

3-…………………………………………….
	
	
	

	o) comisionul de garantare aferent anului acordării garanţiei, datorate instituțiilor financiare care emit garanții pentru credite, în cazul garanţiilor acordate pentru creditele contractate de beneficiari în vederea realizării planurilor de investiţii acceptate in cadrul Programului, pentru solicitanţii care utilizează credit pentru implementarea proiectului;
1-...............................................................

2-........................................................................

3-.........................................................................
	
	
	

	p) consultanţă pentru obţinerea finanţării în cadrul programului.
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-……………………………………………
	
	
	

	q) consultanţa primită în scopul întocmirii documentaţiei şi  implementării sistemelor de management al calităţii/mediului/sănătăţii şi securităţii muncii/siguranţei produselor alimentare, simplu sau integrat;
1-.....................................................................

2-......................................................................

3-……………………………………………
	
	
	

	r) achiziţionarea de spaţii comerciale de comerţ sau prestări servicii în legatură directă cu activităţile codului CAEN pe care se accesează Programul . Activele din cadrul acestei categorii nu trebuie să aibă  destinaţie locativă
1……………………………………….

2……………………………………………..

3…………………………………………….
	
	
	

	TOTAL

	
	


4.8. Ponderea investitiilor

Ponderea investitiilor in mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii reprezinta mai mult de 60% din valoarea cheltuielilor eligibile
DA


NU

Se va puncta 15 puncte opţiunea DA.
Ponderea investitiilor in mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii reprezinta mai mult de 50% din valoarea cheltuielilor eligibile

DA


 
NU

Se va puncta 10 puncte opţiunea DA.
Ponderea investitiilor in mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii reprezinta mai mult de 40% din valoarea cheltuielilor eligibile

DA
NU

Se va puncta 5 puncte opţiunea DA.
5.ANALIZA PIEŢEI 
Descrierea principalilor clienţi-segmentul societăţii de piaţă, a principalilor furnizori, concurenţi, a poziţiei produselor /serviciilor societăţii pe piaţă comparativ cu cele ale concurenţei.
Care este tipul clientilor dumneavoastra (individuali, comercianti, cu ridicata, cu amanuntul, societati comerciale, agricultori etc) – daca este cazul:

Poziţia produselor/serviciilor societăţii pe piaţă comparativ cu cele ale concurenţei (Descrieţi principalele avantaje/dezavantaje ale produselor/serviciilor d-voastră comparativ cu cele oferite de concurenţă). 
Descrierea exacta a produsului:  

· in cazul produselor prezentati o descriere fizica, caracteristici tehnice, performante, utilitate, caror nevoi raspund, etc

· in cazul serviciilor, descrieti trasaturile caracteristice ale acestora, in asa fel incat sa se inteleaga la ce servesc serviciile prestate de dvs.

· in cazul comertului, precizati gama de produse ce le veti vinde si aria de valorificare, daca vanzarea este cu amanuntul sau cu ridicata si daca veti furniza servicii specifice (post vanzare, transport, garantie, reparatii etc);

Parametrii economici ai produsului (cost unitar, pret vanzare unitar, adaos comercial, taxe, comisioane, marja importatorului etc).

Descrieţi principalele avantaje/dezavantaje ale     

 produselor/serviciilor d-voastră comparativ cu cele oferite de concurenţă). 

Definiti piata dumneavoastra (prezentati caracteristicile specifice ale segmentului dumneavoastra de piata, caror nevoi se adreseaza: de ex. alimentatie, vestimentatie, electro-casnice, birotica, turism etc)

Localizarea pietei dumneavoastra ( se va preciza amplasarea pietei – locala, regionala, nationala, internationala etc – cu detalii, daca sunteti in posesia lor):

Tendintele actuale ale pietei (care sunt tendintele actuale ale pietei produsului/serviciului/comertului dumneavoastra – declin, stagnare, progres lent, expansiune rapida): 

Caracteristici ale cererii pentru produsul/serviciul dvs. (cerere zilnica, anuala, de sezon, evolutia in ultimii ani si cea previzibila):     

Ce credeti ca ii va determina pe potentialii clienti sa cumpere produsul/serviciul dumneavoastra? 

Principalele avantaje ale noilor produse/servicii oferite (de ex. preţ, calitate, caracteristici noi, servicii post-vanzare): 

Politica produsului (descrieti modul de prezentare a produsului/serviciului, aspectul commercial, ambalaj, tip de garantii si servicii prestate, daca aveti un singur produs/serviciu sau mai multe tipuri de produse/servicii etc):

Politica de preturi (precizati modul in care se va stabili pretul produsului/serviciului, daca sic and veti oferi reduceri de preturi, cum va situati fata de concurenti, explicati de ce):

Politica de distributie (mentionati care sunt canalele dumneavoastra de distributie – vanzari directe, cu ridicata, intermediari, prin agenti, la comanda etc):

Modalitati de vanzare (precizati care sunt modalitatile dumneavoastra de vanzare a produselor dumneavoastra: cu ridicata, cu amanuntul, prin magazine propriu, retea de magazine specializate, la domiciliul clientului, daca veti angaja vanzatori sau veti folosi comercianti independenti, daca veti face export etc):

Activităţi de promovare a vânzărilor (de ex.: publicitate, lansare oficială, pliante, broşuri, plata în rate):


6.
ANALIZA OPERAŢIONALĂ - după implementarea proiectului 
6.1.Descrierea procesului tehnologic

Descrieţi pe scurt fluxul tehnologic si modificările după implementarea proiectului după implementarea proiectului.
Evidenţiaţi modificările/îmbunătăţirile aduse de implementarea proiectului în flux. 
Descrieţi explicit fiecare bun sau serviciu achiziţionat şi modul de integrare în fluxul tehnologic/fluxul afacerii


6.2.Prezentaţi output-urile generate prin implementarea planului de investiţii în termeni de profit, CA şi cotă de piaţă
Descrie pe fiecare bun achizitionat output-urile generate prin implementarea planului de investiţii în termeni de profit, CA şi cotă de piaţă, cu pozitionarea echipamentelor înainte de investiţie şi după realizarea investiţiei (cu menţionarea exactă a locului fiecarui utilaj achizitionat prin proiect în flux - pentru fundamentarea necesităţii achiziţiei acelor echipamente şi justificarea utilizării lor);

Prezentarea rezultatelor cuantificate numeric urmare includerii utilajelor din proiect (pe fiecare in parte) în flux. Argumentati cele prezentate anterior.


7. JUSTIFICAREA NECESITĂŢII FINANŢĂRII NERAMBURSABILE ŞI A OPORTUNITĂŢII ACHIZIŢIEI

Beneficiile aduse de finanţare şi modul în care finanţarea va încerca să soluţioneze problemele beneficiarului; ce aduce finanţarea în plus faţă de situaţia deja existentă; de ce este necesară finanţarea .


8. SUSTENABILITATEA PROIECTULUI
Solicitantul va completa obligatoriu următoarele date:

· Descrierea punctelor tari care demonstrează că proiectul îşi va atinge obiectivele asa cum au fost ele formulate;

· Se vor corela proiecţiile financiare pentru următorii trei ani;

· Va fi descris aportul asociatului în planul de investiţii (active existente sau care urmează a fi angajate de către beneficiar în activitatea curentă a societăţii : ex. autoutilitară, sediul social etc.);

· Va fi descris modul în care va reacţiona societatea la eventualele mişcări de pe piaţă;

· Va fi descris mixul de marketing care va asigura succesul afacerii.


* Se vor încărca în aplicaţie următoarele : cash flow previzionat, contul de profit şi pierdere, bilantul previzionat.
Toate punctele sunt obligatorii, sub sancţiunea respingerii planului de investitii. 

	GRILĂ EVALUARE PLAN INVESTITII 
Comert 2017
	Întreprinderi cu activitate 

	 
	 

	Ponderea sectorului de activitate pe care se accesează programul în cifra de afaceri
	5

	Cifra de afaceri este realizată preponderent  din veniturile realizate în anul 2016,  din domeniul(servicii/comerţ) pentru care se accesează Programul (peste 50%)
	5

	Cifra de afaceri nu este realizată preponderent  din veniturile realizate în anul 2016, din domeniul(servicii/comerţ)  pentru care se accesează Programul (sub 50%)
	0

	Obs.: Se regăsesc în bilanţul contabil şi balanţa la 31.12.2016

	Management, resurse umane
	15

	Întreprinderea are un număr mediu de cel puţin 3 angajaţi la 31.12.2016
	15

	Întreprinderea are un număr mediu de cel puţin 2 angajaţi la 31.12.2016
	10

	Întreprinderea are un număr mediu de 1 angajat la 31.12.2016
	5

	Întreprinderea nu are angajaţi la 31.12.2016
	0

	Rezultate aşteptate după implementarea planului de investiţii 
	25

	
	

	locuri de muncă create ≥ 2
	15

	locuri de muncă create = 1
	10

	Punctaj suplimentar pentru minim 1 loc de muncă din cele de mai sus creat pentru 1 șomer, absolvent după anul 2012 sau persoană defavorizată
	5

	Punctaj suplimentar pentru minim 2 locuri de muncă din cele de mai sus create pentru 2 șomeri, absolventi după anul 2012 sau persoane defavorizate.*
	10

	Ponderea investitiilor
	15

	Ponderea investitiilor in mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii reprezinta mai mult de 60% din valoarea cheltuielilor eligibile inscrise in planul de investitii
	15

	Ponderea investitiilor in mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii reprezinta mai mult de 50% din valoarea cheltuielilor eligibile inscrise in planul de investitii
	10

	Ponderea investitiilor in mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii reprezinta mai mult de 40% din valoarea cheltuielilor eligibile inscrise in planul de investitii
	5

	Desfăşoară efectiv activitate autorizată pe codul CAEN  pe care accesează
	10

	Vechime activitate autorizată egală sau mai mare de 12 de luni
	10

	Vechime activitate autorizată 6-12 luni
	5

	Vechime activitate autorizată 3-6 luni
	0

	Obs: Vechimea activităţii autorizate se verifică in certificatul constatator la punctul Sedii autorizate/Activitati autorizate
	

	Valoarea aportului propriu
	20
	

	Valoarea procentului aferent aportului propriu este ≥ 25% din valoarea eligibilă a proiectului
	20
	

	Valoarea procentului aferent aportului propriu este ≥ 20% din valoarea eligibilă a proiectului
	15
	

	Valoarea procentului aferent aportului propriu este ≥ 15% din valoarea eligibilă a proiectului
	10
	

	Profit din exploatare la 31.12.2016
	10
	

	Societatea A obţinut profit din exploatare la 31.12.2016
	
	10

	Societatea NU a obţinut profit din exploatare la 31.12.2016
	
	0


Punctajul maxim care se poate obţine este de 100 puncte.

Punctajul minim pentru aprobare este de 50 puncte.

La punctaje egale va prevala:

- numarul de locuri de munca nou create,

- numărul mediu de salariaţi la 31.12.2016, 

- valoarea procentului aferent aportului propriu;

- valoarea profitului din exploatare la 31.12.2016;

- ponderea investiţiei în mijloace fixe și obiecte de inventar asimilate acestora, prevazute la pct 2.1, 2.2 (inclusiv echipamente IT- tehnică de calcul), 2.3.6.8.1 (electro si mototstivuitoare) din HG 2139/2004 si  software-uri necesare desfăşurării activităţii;

- data si ora inscrierii in program.
*Persoanele defavorizate definite conform Hotărârii de Guvern nr. 799/2014.
Puncte slabe





Puncte tari





Ameninţări





Oportunităţi
































�	  Se va completa, unde este cazul, cu denumirea tehnică şi numărul de bucăţi.


2	Se va completa pentru  activităţile de achiziţionare a mijloacelor fixe, conform Hotărârii de Guvern nr. 2139/ 2004 pentru aprobarea catalogului privind clasificarea şi duratele normale de funcţionare a mijloacelor fixe.


3	Valoarea integrală a cheltuielilor eligibile fără TVA


4	90% din valoarea cheltuielilor eligibile fără TVA, dar nu mai mult de valoarea maximă conform Anexei nr.2 la procedură,  pentru fiecare activitate/cheltuială eligibilă








� Pagina web se realizează minim în limba română şi trebuie sa fie functional la depunerea decontului.


�Sursă regenerabilă de energie, conform definiţiei din Legea nr. 220/2008 pentru stabilirea sistemului de promovare  a energiei din surse regenerabile de energie, cu modificările şi completările ulterioare.





� Valoarea totală a AFN pentru fiecare beneficiar nu poate depăşi 250.000 lei.
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